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PROBLEMA
Pequeños productores de productos orgánicos se ven 
amenazados por factores a gran escala como: supermerca-
dos de cadena, conciencia ambiental de la comunidad y 
falta de apoyo gubernamental.



Pequeños Productores vs Grandes Productores

Catalina Pacheco, Laura Correa, Mayra Ospino

OPORTUNIDAD: Fomentar pequeños cultivos en la medida que 
garanticen mejor calidad de productos. Asi como también se 
puede explorar la identidad que  unifica a todos los pequeños 
productores,buscando un valor agregado tanto al producto como 
al que lo cultiva. 
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INSIGHTS: Los pequeños productores, manejan el cultivo como 
una fuente de subsistencia. Funcionan como proveedores de 
mayoristas y contactos personales donde buscan resaltar el nivel 
de calidad del producto por medio de la utilización de tierras, 
manejo de fertilizantes entre otros. Conocen el proceso de cultivo 
y el manejo de tierras para un mejor producto. Utilizan métodos 
ancestrales para trabajar la tierra.
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NECESIDADES:
Es necesario que el cultivo sea autosuficiente. Buscan subsistir 
dentro del mercado, compitiendo frente a grandes empresas con 
un mayor capital. Mejorar línea de producción. Aumentar la 
demanda. 
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TEMA:
 Pequeños productores vs. Grandes productores.
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PROBLEMA:
Generación de monopolios de producciones agropuecuarias a 
causa de politicas gubernamentales que fomentan a aquellos con 
capital monetario alto,los cuales logran consolidarse por registros 
legalmente. 
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OPORTUNIDAD: 
Creación de nuevos programas subsidiarios a pequeños 
agropecuarios. Organización de una comunidad pequeña 
agropecuaria que trabaje conjuntamente para promover al 
productor de cultivos pequeños.



Certificación como valor agregado

Catalina Pacheco, Laura Correa, Mayra Ospino

INSIGHTS: 
Producciones agropecuarias pequeñas se guían por un modelo 
sostenible. Políticas gubernamentales interfieren económica-
mente con la certificación, para aquellos que no tienen un capital 
altoy no puedadn costearla . La certificación le da un valor 
agregado a los productores agropecuarios para vender productos 
de “mayor calidad”, son etiquetados para sobresalir.
Corrupción interfiere con los certificados.
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NECESIDADES: 
Registrarse legalmente , para obtener el certificado como agricul-
tor y productor de productos orgánicos.
Etrar en el mercado jugando mano a mano contra los otros 
productores de cultivos orgánicos.
Resaltar su producto buscado otros método a parte de la certifica-
cion debido a su capacidad económica.
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TEMA:
Certificación de cultivos , productores orgánicos 
Valor agregado a la marca por medio de la certificación
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PROBLEMA:
Reducción de la demanda debido al costo de los productos 
orgánicos



Demanda vs. costo de producción orgánica

Catalina Pacheco, Laura Correa, Mayra Ospino

OPORTUNIDAD:  
Sacar provecho del valor agregado del producto orgánico por 
medio de la creación de  campañas que promuevan una alimen-
tación sana.
Fomentar un BRANDING EMOCIONAL, en el cual se explore el 
campo de trajabo, quienes hacen ese trabajo y de donde viende 
todo producto como tal.
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INSIGHTS:
Se busca diferenciar y posicionar los productos orgánicos
El costo de los productos impide que se establezcan y 
balanceen proveedores.
El costo de calidad de producción minimiza producción e 
impide grandes marcas
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NECESIDADES
Desarrollar una competencia para las grandes marcas de 
productos orgánicos.
Encontrar un balance ente el costo y del producto y el costo de 
calidad de este.
Buscar un negocio Sostenible.
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TEMA: 
Expansión y Posicionamiento de productores y productos 
orgánicos en el mercado alimenticio.
Demanda vs.costo de producción orgánica.
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PROBLEMA: 
Urbanización a gran escala , donde la última modalidad, es la de 
vender lotes en el  municipio de cajia y tenjo, debido a su 
ubicación estrategica. incrementando de esta manera  el precio 
de las tierras,haciendolas menos asequibles para las personas que 
viven de pequeños y medianos cultivos
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OPORTUNIDAD
convevencia entre lo urbano (urbanización) y los cultivos 
orgánicos:
 Venta de productos a un valor economico mas alto a las urban-
izaciones aledaña ya que tienen el poder adquisitivo.
afiliarse a los agentes viendolos como un nuevo posible cliente. 
pagar mas por sus productos. “Aprovechar que llega un vecino 
rico”Convertir los productos orgánicos en un “bien snob”. entre 
mas caro, mas demanda tiene.
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INSIGHTS: 
Urbanización privada, sobredensidad de doblamiento, posible 
pérdida de vida rural y urbana. Asi como nace la necesidad  de 
cultivos agropecuarios para el nuevo uso de productos orgánicos. 
Fomento de estudios agroecológicos.
Aprovechamiento de la PIB en cuanto a recursos económicos.
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NECESIDADES:  
Compra de tierras para pequeños y medianos cultivos, forma de 
subsidio y de negocio. Fomentar la educación agropecuaria.
Evitar la invación urbana ya que estas acaban con el flujo natural 
del agua por lo tanto también de los cultivos.
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TEMA: 
Compra de terrenos accequible a personas con un capital alto.
Urbanización privada.
Debilitamiento de la zona y como identidad rural.


